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Case study bV24 – Plagio 
Jak jsme pomohli klientovi s expanzí na polský trh
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Představení klienta 
• firma patří pod skupinu Invent Medical Group, s.r.o. 

působící v několika zemích – Plagio (Česko), Kaski 
Korekcyjne (Polsko), Talee (Německo)

• klinika zaměřená na léčbu polohových deformit lebky

• zdravotnické pomůcky (kraniální ortézy) vyrábí  
za pomoci nejmodernějších technologií
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Zadání klienta
• společnost se na nás v roce 2017 obrátila s tím,  

že vstupuje na polský trh a potřebuje komplexně 
vyřešit výkonnostní marketing

• performance, branding, B2C
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Stanovené cíle klientem
• příprava média mixu vybraných systémů 

a nastavení kampaní

• přivedení klientů / zájemců o léčbu (lead)
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Naše řešení
• analýza klienta, konkurence, polského trhu a jeho 

specifikací (zdravotnické pomůcky, léčba pro děti, 
potenciál trhu – porodnost), odhad hledanosti 
klíčových slov

• demografická a geografická analýza

• segmentace zákazníků a příprava média mixu

• výběr vhodných komunikačních kanálů 
a nastavení kampaní (Google Ads, Facebook, 
Instagram, Adform, LinkedIn)
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Výsledky kampaně
• meziroční zvyšování počtu nových klientů  

při snižování ceny za akvizici
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Shrnutí
• úspěšně jsme pomohli klientovi vstoupit na polský trh

• pravidelné zvyšování o povědomí problematiky a léčby, 
zvyšování počtu leadů a snižování ceny za akvizici

• spokojenost je doložena již více než 6 lety spolupráce

• v průběhu let s námi klient rozvinul spolupráci také 
o další země, ve kterých působí

• start kampaní ve vybraných polských regionech pro 
dostupnost kliniky v Ostravě, následné rozšíření na celé 
Polsko v rámci otevření nových klinik v PL

Pro klienta řídíme kampaně pro expanzi do dalších 
zemí:

• B2C kampaň pro Talee na německém trhu

• B2B kampaně pro Invent Medical Group, s.r.o. 
na trhy v rámci celé EU, Velká Británie, USA, Kanada, 
střední východ, jihovýchodní Asie, Austrálie
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Kontakt
Petr Buroň 
Co-Founder & CEO at bV24

PHONE-SQUARE-ALT  (+420) 601 390 256

ENVELOPE-SQUARE  petr.buron@bv24.cz

Jaké cíle máte vy?
Rád se s Vámi nezávazně sejdu.
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